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Pomyst na kryzys, czyli jak pomagamy wyjs¢ z kryzysu krajom osciennym

Coraz trudniej znalez¢ nowe argumenty i przekona¢ opornych o stusznosci zakupu
polskich produktéw. Juz nie wystarczajg stwierdzenia: wysoka jakosc¢, identyczne
parametry techniczne, wszystkie niezbedne badania, certyfikaty i atesty. Istnieje grupa
klientow nieprzychylnych, a nawet zupetnie przeciwnych i to nie dlatego, ze kupili,
sprobowali i okazaty sie nieodpowiednie. Wiekszos¢ z nich z gory zakfada, ze polski
produkt jest zty lub gorszy od tego oferowanego przez firmy zagraniczne, bo sami tak
uwazajq, albo powiedziat im tak ich pracownik...

Niedawno odwiedziliSmy jednego z polskich producentéw. Podczas spotkania wpadta
mi do gtowy pewna mys$l, ktorg podzieliem sie z witascicielem: kupujesz konkretne
potprodukty, bo ich uzywasz, musisz za nie zaptaci¢. Teraz pfacisz za nie wschodnim
sgsiadom, te pienigdze nie stuzg juz Polakom, one bezpowrotnie dla nas przepadty, to
nie Polacy z nich korzystaja. Dlaczego tak ma by¢? Teraz dodatbym jeszcze: Jezeli
kupisz polski produkt, to jest szansa, ze te pienigdze wrdcg do Ciebie! | zycze Ci tego!

Wiasciciel firmy zalit sie, ze jego wyroby nie sg konkurencyjne dla tych sprowadzanych
np. ze Wschodu i jak on w tej sytuacji moze sprzedawa¢ swoje... | tu powinien
ustysze€, ze sam pokazat droge zagranicznej konkurencji. Sam ptaci za towar
tamtejszym firmom. Dziwnym bytoby wiec, zeby nie byto konkurencji dla jego wyrobow.
Jednemu polskiemu producentowi wolno kupowaé¢ produkty z zagranicy, a innemu juz
nie wolno?!

Po tym spotkaniu nasuwajg mi sie wnioski, czy nie czas zaczg¢ edukowac naszych
odbiorcéw o koniecznosci ochrony naszego polskiego przemystu? Im wiecej pieniedzy
zostanie w Polsce tym lepiej bedziemy zyli i to w catkiem nieodlegtej przysztosci. Jak
mamy pienigdze to je wydajemy: Kkupujemy ubrania, jedzenie, edukujemy sie i
budujemy. Sami sprzedajemy nasze produkty np. w Niemczech i to pewnie duzo taniej
niz tamtejszy rodzimy przemyst. | nie jest to samograj.

A jaka jest sytuacja na rynku w Polsce? Mimo, ze krajowe produkty sg tansze, to z
wielkim oporem idzie nam przekonanie kazdego nowego, a jeszcze gorzej starego
klienta do ich zakupu. Nie powinno by¢ odwrotnie? Obecnie wyglada to tak, jakbysmy
byli sami u siebie konkurencjg wobec cudzych towarow! Paranoja! Bo Polak nie zaptaci
wiecej Polakowi, on musi wiecej zaptacic Niemcowi czy innemu zagranicznemu
dostawcy. On nawet nie zaptaci mniej, bo on nie kupi wcale. Polski kapitat stuzy obcym
interesom, z naszego wtasnego wyboru.

To nie jest normalne. | bardzo smutne zarazem.
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